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关于我们  
 

S.I.Partners 全称为Strategy & Investment Partners（策略及投资伙伴），是一家提供独具特色的管理

咨询与企业融资服务的小型专业公司。 

 

我们帮助客户建立或拓展业务，使持股人利益最大化。  

 

我们的合伙人都曾成立并出售自己的公司，因而充分理解企业主和投资人所面临的问题。  

 

我们的主要优势： 

 

 深谙企业服务、营销传播、媒体与技术领域的知识； 

 经验丰富的团队带来务实、有效的成熟建议——团队融咨询、运营与业务技能于一身，可确保为

客户提供最佳解决方案；  

 国际资源与经验：欧洲区总部设于伦敦，一支团队活跃在大中华区及澳洲 

 

我们的子公司，S.I.P Corporate Finance Ltd. 由英国金融服务局授权并监管，注册号521351 

 
 

我们的作风 
 

下面几个词可以用来形容我们的作风：“直截了当”，“脚踏实地”，有时甚至“直言不讳”。我们的目标

是传达重要的讯息，同时将引起的麻烦减至最低。 

 

尽管我们能运用最优秀的产品和工具来改进客户的业务流程，我们的核心价值在于我们改变客户及

其员工行为的能力。 

 

我们客户关系的最开始，通常有一个初始计划，用来找出实现客户目标的最佳策略。随后，我们会

根据他们的要求进行不同程度的参与。 

 

有些客户会需要我们不断参与到运营层面的管理来，因为他们内部缺乏相应的资源；有些客户需要

的是高层次一些的建议来辅助决策；而有些客户自己已经执行了决策，直到下一阶段开始后才来寻

求我们的意见。 

 

不论我们同现有客户之间的关系如何，我们都不会要求他们签订繁冗复杂的合同或是服务期限。我

们的运营是基于互相信任的基础之上，而我们根据取得的成果和创造的价值收取费用。 
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团队 
 

我们最突出的优势之一，就是各个合作伙伴所拥有的多种技能、个性魅力与丰富经验。 

每一位合作伙伴都拥有自己的优势领域和经验，他们会根据需要参与到客户项目中来。 

我们的人才策略是“独立思考者”。我们寻求的是能够独立思考、对团队共同知识有所贡献并渴望以

专业方式工作的职业人士。 

 
 
管理咨询  
 

策略 

S.I.Partners 可以就多种经营理念和策略问题提供咨询服务： 

 企业创业规划与融资策略 

 业务拓展 

 销售渠道拓展 

 新产品开发与知识财产的产品化 

 进入新市场和区域 

 

提升绩效 

提升客户企业的绩效是我们工作的核心目标之一。更多利润=更多选择 

我们的绩效提升产品覆盖了以下经营领域： 

 提升利润率 

 新业务拓展 

 客户满意度 

 “第一时间”服务体系 

 
 

人才 

对于大多数客户而言，人才既是最珍贵的资产，也是最昂贵的成本。我们开发了一套有针对性的工

具来帮助客户延揽、保留、激励和开拓他们的人才资源。这些工具包括： 

 优秀团队分析与发展 

 领导力开发——CEO 指导 

 人才策略的确定与传达 

 管理激励和奖励制度 
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财务 

在经济向好之时，迅速成长的企业需要及时且准确的信息来制定决策、管理增长。在衰退来临之时，

健康的商业和财务运作往往能扭亏为盈。 

 

S.I.Partners 针对所有商业和财务问题提供战略与实操层面的指引，包括： 

 策略评估与建议 

 财务体系评估：主干与分支系统与控制的评估 

 新系统的选择与执行 

 财务掌控者指导 

 非管理层的财务总监职能 

 采购流程培训 

 债务咨询服务 

 
 
企业融资 
  

S.I.Partners 可对客户的多种交易提供咨询，不论是公司创立伊始还是7500万英镑价值的大交易都属

于服务范畴。 

 

 出售：我们时常应企业主和企业董事的邀请，管理他们企业的出售。全面的行业经验以及同世

界各国收购者之间的广泛联络，令S.I.Partners 能够帮助客户将企业出售的价值最大化。 

 

 收购：我们帮助寻找合适的收购目标，并就最佳的交易结构和价格提出建议。 

 

 融资：我们的团队在帮助客户获得贷款或股权融资方面拥有丰富经验，并能够在流程的每一个

环节中为客户提供支持。经由我们广泛的网络，我们能联系到很多资金来源，包括贷款、风险

投资、私募基金和高净值人士。  

 

 管理层回购/收购：S.I.Partners 能够在管理层回购/收购的整个过程中对每一个环节提出建议，

确保回购/收购的成功。我们能够帮助公司形成一个有吸引力的战略增长计划，并通过我们的人

脉网络将管理团队引见给潜在的私募基金来源。 
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联系方式 
  

 

S.I.Partners伦敦 

2nd Floor  
34 Sackville Street  
London, W1S 3ED  
United Kingdom  

电话：+44 (0)207 494 3080 

 
Charles Fallon, Founding Partner 

电话：+44 7970 409268 

电邮：charles@sipartners.co.uk 

 

S.I.Partners亚洲，香港 

主席，林俊明 

电话: +86 1350 1878 411 

电邮：jimmy@sipartnersasia.com 

 

S.I.Partners澳大利亚，悉尼 

P.O. Box 1061  
Darlinghurst 1300 
 
Felicity Conlan, Partner  

电话：+61 410 654040  

电邮：felicity@sipartnersaustralia.com.au 
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